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Commodities zorgen voor commotie ... !!

Wat we in onze vorige flash voorzichtig aankondigden als een markttendens, blijkt een objectief feit te worden.
Grondstoffen hebben een steile klim ingezet qua prijs.
De recente nieuwsberichten en marktgeruchten liegen er niet om :

De zuivelmarkt kent reeds geruime tijd een ongekende boom. Droogte in Australié en Nieuw Zeeland
zorgt voor een beperkt aanbod en de wereldwijde vraag blijft aanzwengelen.

De graanopbrengste n worden geraakt door slecht weer, groeiende consumptie wereldwijd en een
ontluikende vraag naar biobrandstoffen.

Op aangeven van Europees Commissaris Fischer Boel reageert nu ook de Europese Unie door de
landbouwers toe te laten méér graan te produceren om de groeiende vraag en het beperkte aanbod te
ondervangen. Echter, hier spreken we slechts over 5% extra. De spreekwoordelijke druppel op de hete
plaat.

Groententelers voor conserven- _en diepvriesindustrie verwachten een prijsstijging van 35%. De
telers, boerenbond incluis, kondigden hiervan de noodzaak aan om gelijke tred te kunnen houden met
de graansector.

De prijs van pasta verhoogt tot 20%.
Steenkool bereikte recent een recordkoers door de stijgende vraag, vooral vanuit Azié.

Soja is sinds januari 48% gestegen.

De commodity markt is over de laatste 24 maanden wereldwijd met maar liefst 33,5% toegenomen !
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Niemand weet hoe de markt zich verder zal gedragen.

Experts verwachten dat de hoge prijzen tot minstens eind 2008 zullen aanhouden met voor sommige producten
een groeipotentieel in prijs tot 270% !

Logische redenering is dat deze tendens zich ook uitbreidt over andere producten als :

= mais (momenteel +4,5% maar ook hier is een sterke stijging te verwachten wegens de groeiende
ethanol-markt)

= koffie
=  katoen
= poten

= en misschien zelfs suiker

Feit is dat we in een spiraal zitten die niet snel doorbroken zal worden.

Ook u heeft ongetwijfeld klanten die geconfronteerd worden met deze problemen.
Er dient stock te worden aangehouden voor operation ele redenen.
De ongoing concern van de onderneming mag niet in h et gedrang komen.
Dit vraagt een bijkomende investering.

Anderzijds zijn er ook verschillende ondernemers di e als bescherming voor een nog hogere prijs nu
reeds massaal aankopen.

Uw klant vraagt uw expertise

NV Warrant wil uw klant én u bijstaan in deze prijs  gevoelige periode.

Door het goederenpand_ krijgt uw klant weer een zuurstofinjectie.

De voorraad wordt het meest adequate financieringsmiddel _ voor de onderneming.
De onderneming kan blijven werken zoals zij vandaag doet, maar met de zekerheid dat u achter haar staat.
En wij staan achter u!

U heeft de geruststelling 100% bevoorrecht te zijn op de door u gefinancierde goederen.

Voor raad over voorraad , kan u steeds bij ons terecht.
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